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„Nichts ist beständiger als der Wandel!“

Diese uralte Weisheit hat insbesondere bei Prepaid-Produkten an Aktualität 

nicht verloren.

 

Bedürfnisse der Konsumenten und damit einhergehend Sortimente und Pro-

dukte ändern sich im Zeitalter vernetzter Kommunikation dramatisch. 

Daraus ergeben sich neue Aufgaben, Perspektiven und neue partnerschaftliche 

Beziehungen.

Unsere Geschäftspartner erwarten Antworten auf die uns gestellten Fragen.

Dieser Herausforderung haben wir uns, die geschäftsführenden Gesellschaf-

ter Bernd und Hans-Joachim Neifer, sowie das Team der Telexpress GmbH seit 

Gründung 1998 mit Fairness, Respekt und Partnerschaft stets gestellt.

Kompetente Beratung bei allen Trendprodukten des Prepaid-Marktes erzeugen 

zufriedene Kunden und eine langfristig vertrauensvolle Zusammenarbeit.

Als nationaler Prepaid-Partner für Kommunikation, Schenken, Shoppen und 

Spielen ist das der uns selbst gestellte Anspruch, dem sich das gesamte Team 

von Telexpress mit Leistungsbereitschaft und Verlässlichkeit verpflichtet fühlt.
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TelExpress eröffnet dem stationären Einzel- und Großhandel 
das Tor zum Handel mit digitalen Gütern.

Vor allem Tankstellen, Kioske, Lebensmittel- und Bahnhofsbuchhändler sowie der 

Groß- und Einzelhandel für Tabakwaren und Presse zählen zu den Hauptabsatzkanä-

len eines hochprofitablen Zusatzgeschäftes. Als Partner aller namhaften Mobilfunk- 

und Paymentanbieter sowie Brandgeber von Geschenkgutscheinen vermitteln wir 

über unsere Einzelhändler jährlich mehr als sechs Millionen Transaktionen. Und der 

Markt wächst weiter. Studien prognostizieren, dass mehr als 50 Prozent der mobilen 

Telekommunikationsdienstleistungen via Prepaidkarten erfolgen. Die Beratungsge-

sellschaft Ernst & Young sieht Gutscheinkarten mit einer Beliebtheit von 60 Prozent 

als das Geschenk der ersten Wahl – mit einem Umsatzvolumen von durchschnittlich 

mehr als 30 Euro pro Gutschein. Diese Umsatzbringer sind für unsere Kunden ein 

interessantes Zusatzgeschäft, mit dem hohe Provisionen realisiert werden können.
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Günstig ins Ausland telefonieren.
Direkt vom Handy aus.

Immer für Dich da lebara.de

pro Minute1ct*

ab

Stand 01.03.2015. Angebot ist gültig bis auf Widerruf. • Preise inkl. MwSt. • Minutentaktung (60/60) • Die AGBs sowie die Gesamt übersicht der derzeit gültigen Angebote, Tarife, Konditionen und Preise fi nden Sie auf www.lebara.de 
* Zzgl. einmaliger Verbindungsgebühr von 15�ct. pro abgehendem Gespräch. Anbieter: Lebara Limited, 25 Copthall Avenue, London EC2R 7BP, Großbritannien

(Festnetz)

Einfachste Abwicklung

TelExpress ist sowohl Anbieter für physische Prepaid-Telefon-

karten als auch für elektronische Prepaid Pins. Über TelExpress 

können Sie sich Prepaid- und Telefonkarten für fast alle Netzbe-

treiber zu bestmöglichen Konditionen liefern lassen. Da physi-

sche Karten zunehmend an Bedeutung verlieren, setzt TelExpress 

verstärkt auf den Einsatz von E-Loading Terminals am Point of 

Sale (POS). Als erfahrener Marktpartner im Bereich moderner 

E-Commerce-Verfahren bieten wir unseren Kunden im Groß- und 

Einzelhandel sichere, bequeme und automatisierte Abrechnungs-

lösungen mit separater Limitfestlegung und frei definierbaren 

eigenen Abrechnungsrhythmen (z.B. täglich/wöchentlich).

Ihre Ansprechpartner für

Vertrieb und Service:  0208/37719-0

Abrechnung:       0208/37719-53

Verwaltung:        0208/37719-51

Versand und Logistik:  0208/37719-74



9 €
99

1

für 4 Wochen

Das CallYa-
Einführungs-
angebot

Vodafone
Power to you

Neu: Entdecke jetzt CallYa  
Smartphone Special!

Im Test: die Mobilfunknetze der Netzbetreiber Vodafone, Deutsche Telekom, O2 und E-Plus. Vodafone belegt mit der Bewertung „gut“ den 2. Platz im Test. Vollständiger Test im Connect-Heft 01/2015.
1
0,09 €/Min. in alle anderen dt. Netze, 60/60-Takt (außer Ausland, Rufumleitungen, Video-Telefonie, Konferenz-Gespräche und Sondernummern). Mit 500 Frei-MB fürs Surfen in Deutschland mit bis zu 21,6 Mbit/s (danach bis zu  
32 kbit/s). Nutzung nur mit Handy. Kein Voice over IP, Peer to Peer u. Instant-Messaging. Paket verlängert sich alle 4 Wochen, Bezahlung durch Guthaben. Reicht das Guthaben für Tarifpreis-Abbuchung nicht aus, gilt: nat. Standard- 
Gespräche in alle dt. Netze 0,09 €/Min. (60/60-Takt), SMS 0,09 €/SMS und Datennutzung 0,09 €/Min. Gespräche ins Ausland lt. Preisliste. Angebot gültig bis 31.05.2015. 2 Alle Kunden mit LTE-Smartphone in den Tarifen  

 
21,6 Mbit/s. LTE-Highspeed ist nur im aktuellen Ausbaugebiet des Vodafone LTE-Netzes und mit LTE-fähigem Endgerät möglich. Alle Preise inkl. MwSt.

Vodafone GmbH · Ferdinand-Braun-Platz 1 · 40549 Düsseldorf 
vodafone.de 
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1-A-Serviceleistungen mit kompetenter 
Beratung garantieren zufriedene Kunden

Unser Team von TelExpress informiert und berät Sie detailliert 

und ausführlich darüber, wie Sie mit Prepaid- und Geschenkgut-

scheinkarten Ihren Umsatz steigern können – bei minimalem 

eigenen Aufwand. Zu unseren umfassenden Dienstleistungen ge-

hört es zum Beispiel, Sie bei der technischen und kaufmännischen 

Umsetzung zu unterstützen. Ebenso bei der grundlegenden 

Einweisung und Abwicklung sämtlicher Prozesse. Bei Filialisten 

und Großhändlern können die Lieferungen dezentral an die 

jeweiligen Vertriebsstellen erfolgen, bei gleichzeitiger Rech-

nungsstellung an die Zentrale mit Einzelliefernachweis. Diese 

zentralen Abrechnungsverfahren sind sowohl beim Einsatz von 

E-Loading-Terminals und Kassensystemen als auch bei physischen 

Karten möglich.
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Gewinnen Sie neue Stammkunden 
und generieren Sie zusätzliche 
Umsätze – als offizielle Verkaufsstelle 
von paysafecard, Europas größtem 
Anbieter von Online-Prepaid-
Lösungen.

1 Zahlungsmittel für 
1 Milliarde Online-Kunden. 

Online Prepaid pays off.

Steigern Sie Ihre Bekanntheit! Ihre Vertriebsstelle 
wird aktiv über verschiedene Kommunikationskanäle 
von paysafecard beworben.

Weitere Vorteile: 

Erhöhen Sie Ihre Kundenfrequenz und Ihr 
Cross-Selling-Potential mit neuen Stammkunden.

Generieren Sie nicht nur neuen Umsatz, sondern 
profitieren Sie auch von einer Provision für jede 
von Ihnen verkaufte paysafecard.

Erfahren Sie mehr über Ihre Möglichkeiten 
mit paysafecard und kontaktieren Sie uns
via success@paysafecard.com oder 
besuchen Sie uns auf www.paysafecard.com
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Alles aus einer Hand

Neben der Beratung und Realisierung sämtlicher technischer 

und kaufmännischer Prozesse unterstützt TelExpress Sie 

auch durch die Bereitstellung entsprechender Marketing- 

unterlagen. Wir stellen Ihnen Displays, Türstopper und  

andere Werbemittel für die aufmerksamkeitsstarke Präsen-

tation am Point of Sale (POS) zur Verfügung. Wir versorgen 

Sie mit Schulungsmaterialien für die Bedienung der Terminals 

und mit exklusiven Informationen über die angeschlossenen 

Partnerunternehmen. Unser Express-Lieferservice stellt die 

Nachversorgung und Platzierung neuer Produkte mit ausge-

feilter Logistik innerhalb kürzester Zeit sicher.

Zusätzliche Umsatzpotenziale ausschöpfen

Zu den Kunden, die Dienstleistungen der TelExpress in 

Anspruch nehmen und sich damit interessante zusätzliche 

Umsatzpotentiale erschließen können, gehören:

s  Tabakwaren-Groß- und -Einzelhändler

s  Lebensmittel-Groß- und -Einzelhändler

s  Tankstellen, Autohöfe und Raststätten

s  Convenience-Shops

s  Krankenhauskioske

s  Klassische Kioske
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TelExpress. Telefonie mit starken Partnern in einem starken Netz. 

EL XPRESS
Prepaid-Partner für Kommunikation
S c h e n k e n ,  S h o p p e n ,  S p i e l e n

Trendprodukt Prepaid-Cards

E-Commerce boomt: 49,1 Mrd. Euro wurden laut 

Bundesverband E-Commerce und Versandhandel 

Deutschland e.V. (bevh) 2014 mit Waren im Online- 

und klassischen Versandhandel umgesetzt. Die Ten-

denz ist weiter steigend. Ein großer Anteil an diesem 

Kuchen entfällt auf Prepaid- und Gutscheinkarten 

für`s Schenken, Shoppen und Spielen. 

Zukunftsweisendes E-Loading

Die Zukunft der Prepaid-Aufladungen liegt im 

E-Loading. Das Verfahren, Aufladeguthaben im POS 

abzurufen, eignet sich sowohl für die Telefonie als 

auch für den anonymen Zahlungsverkehr im Internet. 

Die den Mobilfunkstandard GPRS nutzende Technik 

bietet ein enormes Einsparungspotential in der Wert-

schöpfungskette. Diebstahlrisiko und Vorfinanzie-

rung gehören der Vergangenheit an. Die PINs, die zur 

Aufladung nötig sind, werden per Datenübertragung 

beim Einzelhändler auf einen elektronisch erstellten 

Beleg gedruckt.

Beim direct-Loading oder auch „CASH & GO“ wird das 

Guthaben sogar direkt auf das Handy geladen, ohne 

dass eine PIN erzeugt werden muss. Der Kunde erhält 

lediglich eine Quittung.
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+ PREPAID
+ AUFLADBAR MIT  

E-PLUS CASH CARDS
+ STETIG WACHSENDE 

ZIELGRUPPE
+ INNOVATIVE  

TARIFOPTIONEN

ORTEL MOBILE
PRODUKT-HIGHLIGHTS FÜR IHRE KUNDEN

www.ortelmobile.de Ortel. Wir sprechen deine Sprache. Powered by 

Stand
einem Datenvolu

danach GPRS-Geschwin

gestattet. Die Option verlängert sich bei ausreichendem 

einmal pro 30 Tage gebucht werden; kündbar über die 1155. Optione

Die hier dargestellte Zusatzdienstleistung („Option“) ist nur mit der Ortel Mob

Startguthaben) im Standardtarif buchbar: nur für ab dem 15.08.2012 aktivierte SIM-Karten

9 Cent/Min. zzgl. einmaliger Verbindungsgebühr von 9 Cent je Gespräch; Gespräche ins Ausland ab 

Verbindungsgebühr von 15 Cent je Gespräch möglich. Der Preis je SMS beträgt 15 Cent. Alle angegebe

Mehr Infos und die AGB unter: www.ortelmobile.de

Prepaid SIM-Karte: Ideal für Smartphone-Nutzer

Prepaid SIM-Karte: Ideal für Smartphone-Nutzer

SMARTPHONE-STARTPAKET2,50€ *

9,95€

Startguthabenund

UVP

Startpaket

      inkl. 1 Monat 

SMART 180

www.ortelmobile.de  
 powered by 

DANACH NUR 9,90€*/30 TAGE

SMART 180
1 MONAT

INKLUSIVE*

OPTION

+ 180 MINUTEN 

  In Deutschland und in  

  19 weitere Länder

+ E-PLUS FLAT

+ INTERNET FLAT 
    Highspeed bis 180 MB

Prepaid & Mobil in über 220 Länder sprechen.

CENT
/MIN*

AB

www.ortelmobile.de

Ortel. Wir sprechen deine Sprache. Powered by ins Ausland

telefonieren

T
N*

Günstig telefonieren 

und surfen 

mit Minuten - 

und Datenpaketen

7,50€

10€
Startgutaben +

Inkl.

Guthaben 

2,50€

Ortel Mobile GmbH, Gladbecker Strasse 3, 40472 Düsseldorf *Standardtarif: 9 Cent/Mi

Gespräch innerhalb Deutschlands; ab 1 Cent/Min. zzgl. 15 Cent einm. Verbindungsgebühr/Gespräch ins A

box 9 Cent/Min. zzgl. 9 Cent einm. Verbindungs gebühr. . Minutentakt 60/60 . Hotline (1155) kostenlos von Ortel Mobile

Mehr Infos und die AGB unter: www.ortelmobile.de

Prepaid & Mobil in über 220 Länder sprechen.

Die Vorteile von E-Loading:

s kein Kapitaleinsatz, keine Vorfinanzierung 

s  keine Lagerhaltung, keine Belastungen durch 

 Inventurdifferenzen oder Diebstahl 

s  ständige Lieferbereitschaft, keine Out-of-Stock-Situationen 

s  keine Installationskosten 

s  schnelle Transferzeiten (unter 5 Sekunden) 

s  einfachste Bedienung bei geringem Platzbedarf

s  Erhöhung der Kundenfrequenz
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Mit Gutscheinkarten Lifestyle schenken

Geschenk-Gutscheinkarten erfreuen sich sowohl bei den Schen-

kenden als auch bei den Beschenkten allergrößter Beliebtheit. 

Sie gehören Umfragen zufolge zu den beliebtesten Geschenken 

überhaupt. Zudem sind Sie durch die Aufladung unterschiedlicher 

Wertguthaben und dem nicht fixierten Zeitpunkt ihrer Einlösung 

hoch flexibel und praktisch. Außerdem decken sie so viele Produkt- 

bereiche ab, dass bei einer großen thematischen Vielfalt kein 

Wunsch offen bleibt :

s  Entertainment und Musik

s  Mode und Lifestyle

s  Filme, Elektronik, Gaming

s  Kinder
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1 Innerdeutsch, ohne Sondernummern. blau Mobilfunk GmbH, Rigaer Straße 9, 17493 Greifswald.

Mobilfunk ohne 
Laufzeit.
Jetzt für Ihre Kunden blau Startpakete bestellen.
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AHAUS

RWST

SCHORLEMERSTRASSE 48 | 48683 AHAUS

TEL.: 0 25 61 / 9 21-0 | FAX: 9 21-2 00 | INFO@RWST.DE | WWW.RWST.DE

R REVISION (WIRTSCHAFTSPRÜFUNG) 
W WIRTSCHAFTSBERATUNG | ST STEUERBERATUNG

Seit mehr als 60 Jahren sind wir Ihr „Navigator“ durch das Wirtschafts- und 
Steuerleben - von der Gründung über das Tagesgeschäft bis zum Ruhestand. 
Revision, Wirtschafts- und Steuerberatung sind für uns kein Selbstzweck 
sondern eine wirtschaftlich relevante Leistung zu Gunsten unserer Mandanten. 
Die wir stets auf hohem Niveau erbringen. Zu stets mittelstandskonformen
Honoraren. Bei Bedarf unterstützt von ausgewiesenen Fachexperten.    

Vom Internethandel profitieren

Mit dem Vertrieb von Geschenk-Gutscheinkarten der be-

liebtesten Brand-Partner und Online-Stores, wie z.B. Ikea, 

Douglas, iTunes, C&A, Amazon, Zalando, Sony Playstation, 

Google-Play etc., profiliert sich die Absatzstelle unserer Part-

ner als autorisierte Markenvertriebsstelle. Die Markenprä-

senz sorgt zusätzlich für deutliche Umsatzsteigerungen. Und 

das ganz ohne Risiko, da sämtliche Geschenk-Gutscheinkar-

ten bis zu ihrer Aktivierung an der Kasse wertlos sind. Damit 

besteht weder ein Diebstahlrisiko noch eine Vorfinanzie-

rungsverpflichtung. Partner von TelExpress bezahlen nur das, 

was sie bereits verkauft haben! Geschenk-Gutscheinkarten 

bieten dem Einzelhandel eine hervorragende Möglichkeit von 

dem ansonsten vom stationären Einzelhandel so oft beklag-

ten existenzgefährdenden Internethandel mit zu profitieren.
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 • Concept: JS Media Tools A/S • 34297 • www.jsdeutschland.de

TelExpress GmbH

Kniestr. 71

46117 Oberhausen

Tel.:  +49 208 37719-0

Fax:  +49 208 37719-58

E-Mail:  info@telexpress.de

Internet:  www.telexpress.de

Ihre Ansprechpartner sind jederzeit telefonisch 

Werktags von 8:30 -16:30 für Sie erreichbar:

Vertrieb und Service:  0208 37719-0

Abrechnung:       0208 37719-53

Verwaltung:        0208 37719-51

Versand und Logistik:  0208 37719-74

Eine weitere technische Service-Hotline steht unseren 

E-Loading-Kunden kostenfrei auch außerhalb unserer 

Geschäftszeiten zur Verfügung.

Oberhausen

EL XPRESS
Prepaid-Partner für Kommunikation
S c h e n k e n ,  S h o p p e n ,  S p i e l e n

Mehr Infos zu TelExpress

Berlin

Kiel

Hannover

Köln

Frankfurt

Freiburg

Leipzig

Hamburg

Stuttgart

Saarbrücken

München

Nürnberg

Kassel

Unsere

Vertriebsstützpunkte


